GRUPO IMPORTER
APRENDA IMPORTAR E COMERCIALIZAR

Consultor de
Negoc1os Internac1onals

Realize importacoes de qualquer pais do mundo

Como Importar
&
Comercializar

Como importar celulares, roupas, eletronicos etc

0 MUNDO SEM FRONTEIRAS
NEGOCIOS COM SUCESS0

Sandro Stiiluller

Www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br — Sandro Schuller — 2015
E-TOP World - USA All rights reserved ©



http://www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br/
http://www.sanschuller.com/

GRUPO IMPORTER
APRENDA IMPORTAR E COMERCIALIZAR

CURSO BASICO & GRATUITO

COMO IMPORTAR E COMERCIALIZAR

IMPORTANDO 5

W) o “ o COSMETICOS

COMSUCESSO N

WWW.cursos.aprendaimportarexportar.com.br — Sandro Schuller — 2015
E-TOP World - USA All rights reserved ©



http://www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br/
http://www.sanschuller.com/

GRUPO IMPORTER —
APRENDA IMPORTAR E COMERCIALIZAR _\'

Sumario

AGRADECIMENTO 5

Seja Bem Vindo ao Curso Basico - Como Importar e Comercializar

Informagoes

Sobre o conteddo e a Plataforma ONlINe ...t 6
Estrutura do Curso - [Um curso feito para VOCE].......cccccvevveiieiieie e 7
(@0 ) (=T £ ool - OSSPSR 8
YLy o o (oI o] [o%: o [o SO STPR 9
LU [0 [0 PO TSP PTS TP PP 10
Inicio da Etapa A

Conhecimento Basico sobre Importagao ..............cccccoevviiiiicic i
Etapa A

INEFOAUGED ... e b bbbttt ettt 12
(@ 3 [ 1 o] [0 USSR P PP 14
[ o o] g [or: o I TSROSO TP TP PP 16
ROtEIr0 de IMPOITACAD ......c.eeviiieicie et esreere e e e sreeee s 16
(000 o] o T=Tod 101 T=] 1 (o SRR SR 20
Perfil das ImportagBes Brasileiras ...........ccveiieiiiieiic e 22
ProcesS0 daS NEQGOCIAGOES ........eviiuiriiiiieiieieie ettt ettt bbbttt nn bbb sreene s 23
(OF: g TR [N [ 4] 10] 5 7= o> Lo 1SS 25
Modalidades - Logistica de IMPOItaGa0 .........ccoveerereieiierees e 26
Modalidades de PagamentO...........coveiuiiiiiieiecie ettt ra e sre e 27
O Process0 das IMPOIAGOES .........eiueruirieiiieieeieiete sttt bbb enes 28
SISEEMA SISCOMEX ... .vevitieieetiesie et te et ese et et et b e bt e e st et e e sbesbesbesbeabe e s e e s e e st et e nbesbeareaneanes 30
FALUIa PrO FOIMIE ... ... ittt 30
Licenciamento e Tratamento Administrativos das Importagdes ............cccevvevevveveeiecieieenns 32
TTALAMENTOS ..ttt et ekt e et e e et e e s ab e e eab e e e eab e e e e nb e e e nb e e e nneeennes 32
DeSPESAS € SEIVIGOS POSLAIS ......ecveivieiiiieitieite sttt ettt et e st et este e e sre e teenesraesreeee s 33
DESPESAS DIVEISES ...ttt ettt bbbt bbbttt b bbb 34
O Procedimento de Despacho AdUANEIT0...........ccvcveiieieiiece e 34
IMPOIACAD U BENS ...ttt bbb 35
Servigo "IMPOrta FACIH™ .......cveiee s 36
PrOCESSO AQUANEITO ...vvevveiiesiesieesieesiesteesteeseesteesteesaessaesteaseesteeseaseesseeseaseesseesseaseesseessenneensenneens 37
Parametrizacdo (Canais verde, amarelo, vermelho € CiNZa) .........cccccovvieieeninc i 37
DesSembDarago AQUANEITD. .........oiiiiiieieieie ittt bbbttt e bbbt ns 38
Regimes AdUaNEIroS ESPECIAIS. .......cuiiiiiiieiie ettt ne e 39
IMPOrtaGao THHANGUIAT .......c.eiiiiee e bbb 39

Www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br — Sandro Schuller — 2015
E-TOP World - USA All rights reserved ©



http://www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br/
http://www.sanschuller.com/

GRUPO IMPORTER ~— €
APRENDA IMPORTAR E COMERCIALIZAR L-jj

TIANSITO AQUANEITO ...ttt ettt sttt et e s e bt e beeseesbe et e eneesreeteanee e 39
Prefer@nCias TalTaAriaS. .......occuiiiiiiiieieee et e bbb ere s 39
DefeSa COMEITIAL .......ooeiiieieie ettt sne e sbeetesneesbeenee s 40
Inicio da Etapa B

Empreendedorismo - Sua Carreira, Seu Proprio NegoCio............ccooveiiiieiiiie i
Etapa B

N O U -1 | - WSROI 41
INEFOAUGED ...ttt b e bbbttt e bbb 42
O CONNECIMENTO ...ttt b ettt b b e et e b e sbesbenbenbeanes 45
EXPIOrando 0 IMEICAOO .......ocueiuiiiiiiiiticiiee ettt 47
Como Encontrar Fabricantes ou FOrnecedores N0 EXLErIOr ........cccoovvvieiinieiieene e 49
e LT [ (o O] 4] - (o PSSR 50
Comercializagao em SiteS € POMAIS........ccceeiveiieiicic ettt 52
Trabalhando com DropsShiPPING .......oveieiiiie s 54
DV oo To Lo LY =T =] (] T TSSOSO 56
SEU PIOPIIO SIEE ...ttt ettt b bbbttt et nae s 58
MOAUIOS & PAGAMENTOS.........eeiiiieiti ettt ettt ettt e e st e st e e aesreesreenesneesreeee s 60
o1 £ TP UP PR TP 62
Formas de Pagamento SEOUIO ........cviiieiiriieie ettt sttt be e sreeresneesreenee s 63
Transmicdo de Confianga € Seriedade..........cccooiiiiiiiiieee s 64
Seja Verificado N0 PaYPal ........c.ooiuviiiiiecece et 64

APRENDA IMPORTAR ...

000000600

Infantil Hobby Esportes Utensilios Beleza Roupas  Industrial Eletrénicos Calgados

Www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br — Sandro Schuller — 2015
E-TOP World - USA All rights reserved ©



http://www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br/
http://www.sanschuller.com/
http://www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br/

GRUPO IMPORTER -
APRENDA IMPORTAR E COMERCIALIZAR _\'

Parabéns por vocé ter feito o download e sua inscri¢édo no...

Curso Basico 100% Gratis “Como Importar e Comercializar” que faz parte da
série — “Consultor de Negdcios Internacionais” e apresenta as mais recentes e avancadas

estratégias e taticas sobre o assunto.

Ao longo das dezenas de paginas, vocé aprendera sobre alguns dos elementos
essenciais para realizar Importac6es, independente do tipo do produto e de qualquer pais do
mundo, e na sequéncia vocé conhecera os métodos existentes para comercializar os produtos

que foram importados e até mesmo exporta-los.

O Curso aborda principalmente o processo de importacdo, desde a selecdo dos
produtos, localizacdo dos fabricantes, dicas e orientagdes para evitar os golpistas e ainda
conhecera as incriveis taticas para vocé comercializar seus produtos em sua propria Loja

Virtual e em portais especificos de importacdo e exportacéo.

E ndo para por ai, todo o treinamento é voltado ao empreendedorismo, focando no
desenvolvimento Pessoal e Profissional para que vocé possa ter seu préprio negocio e
alcancar a sua Independéncia Financeira. E 0 mais importante é que vocé ndo precisa ter

experiéncia na area, tudo sera passado passo a passo de um modo didatico e objetivo.

Sandro Schuller

Atencéo: Esse Curso é Bésico e 100% gratuito, e todas as informagfes aqui contidas sdo
complemento do Curso Oficial. O curso gratuito € valido até 28 de fevereiro de 2015.
Informaces de contetdo entre o E-Book e a Internet
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Antes de comecar, € importante que vocé saiba como o E-Book foi estruturado.
Todo o contetdo apresentado equivale ao Curso Baésico, e algumas informacGes

complementares desse material estdo disponiveis somente no Curso completo.

Veja abaixo o diferencial do Curso Bésico e do Curso Oficial

CURSO BASICO OFICIAL

VIDEO AULAS

TESTES ONLINE

GRUPO DE NEGOCIOS IMPORTER

FORUM

DOWNLOAD DE DOCUMENTQOS

ACESSO AOS PODCASTS

SUPORTE VIP POR 1 ANO

LOJA VIRTUAL GRATIS

MINI CURSO DE ADM DE LOJA

ACESSO A PLATAFORMA

PARTICIPAGCAO DE HANGOUTS
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O Curso — Estrutura

O curso “Como Importar e Exportar” foi estruturado em 02 Etapas, sendo elas:
Etapa A — Conhecimento — Noc¢6es Basicas sobre Importagdo

> Na primeira Etapa sera abordado o processo que envolve as importacdes, independente

do tipo do produto e a quantidade que pretende importar.

Etapa B — Empreendedorismo — Seu Proprio Negécio — Loja Virtual

> Na segunda Etapa vamos abordar algumas estratégias e taticas para comercializar 0s
produtos importados utilizando os melhores meios, sendo uma delas a “sua propria Loja
Virtual”, tudo feito com profissionalismo e seguranca. Esse é o caminho para vocé ter seu

proprio negocio e alcancar sua Independéncia Financeira.

> Esse E-Book é o material didatico do curso, acesse nossa plataforma e faca agora a sua
inscricdo no curso, e gratuito, aproveite.
http://www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br/course/importar-exportar-basico/
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O Diferencial — Curso Oficial

O Curso foi desenvolvido baseado na metodologia TPPC — Transformagéio
Pessoal e Profissional Continuada, que significa que o principal objetivo é preparéa-lo para o
mercado de forma a atuar com importacOes, exportacGes e comercializagdo online. Sendo um
Profissional a sua Transformacdo Continuada se manterd em desenvolvimento através das

nossas ferramentas de apoio: suporte VIP, videos e consultoria online.

N&o basta vocé fazer o Curso e sair batendo a cabeca por ai, n0s queremos estar
sempre ao seu lado para juntos realizarmos novos negdcios que envolvam Importacdo e
Exportacdo. E foi pensando nisso que além de estarmos ao seu lado para novos negdcios,
criamos um Grupo Importer, e o Grupo é constituido por profissionais de negocios,
empreendedores e investidores, onde todos estdo interessados em expandir seus negocios e
estdo abertos a inovacdo, a aprendizagem e ao encontro de pessoas do Grupo ou de qualquer

lugar do mundo”

A metodologia é aplicada conforme o contetdo do curso em questéo.

O MUNDO SEM FRONTEIRAS

NEGOCIOS COM SUCESSO
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Meétodo

O conteudo apresentado nesse E-Book mostra 03 métodos especificos no qual
vocé poderd exercer suas atividades em conjunto ou individualmente. Independentemente do
método o curso aborda por completo todo o processo necessario para realizar qualquer tipo de

importacdo. Veja abaixo como vocé podera exercer suas atividades nas importacdes:

a) - Importar produtos para poder revendé-los no mercado nacional através de uma loja
fisica ou em sua loja virtual,

b) — Importar produtos para outras empresas atuando como um distribuidor ou prestando
servigos de consultoria;

C) — Trabalhar em uma empresa de importagéo e exportagéo.

Nos 03 métodos apresentados acima, estarei focando mais nos métodos A e B. O
contetdo também traz valiosas informacGes, dicas, taticas e truques que o levardo ao caminho

do sucesso, tudo com pouco esforgo e em um tempo razoavelmente pequeno.

Mas atencdo: para alcancar o sucesso, primeiramente vocé precisa cumprir algumas etapas

béasicas, veja abaixo:

> A leitura — Leia o E-Book do comeco ao fim, e acesse constantemente nossa
plataforma online para continuar a leitura e obter mais informacdes relevantes que o ajudaréo
na sua formacdo profissional.

> Compreensdo — O E-Book foi escrito de uma forma clara e objetiva para que vocé

possa compreender com facilidade. Portanto leia e estude todo conteudo.
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> Disposicdo — Essa é a principal parte, vocé deve ter disposicdo, determinacdo,
dedicacdo e ser persistente, pois € a fase que vai determinar o sucesso ou o fracasso do seu
negdcio.

Importante: considere esse 0 seu primeiro passo para alcangar a sua Independéncia
Financeira, pelo simples fato de vocé estar iniciando esse curso bésico, portanto siga as trés

(03) etapas que foram mencionadas, pois 0 sucesso sO vai depender exclusivamente de vocé.

Dica: apds a conclusdo desse curso acelere esse processo de Transformacdo Profissional,

inscreva-se no Curso Oficial para chegar mais proximo do seu Sucesso.

Atuacao

Eu criei esse curso tendo como principal objetivo, passar informac6es sobre o
Comércio Internacional focando mais nas importacdes, tudo de forma séria e dentro da
legalidade. E importante vocé saber que eu ndo apoio qualquer tipo de acéo ilicita, seja dentro

do Comércio Internacional ou fora dele, portanto, ao comecar a trabalhar nunca faca:

1. Propaganda enganosa para comercializar os produtos que vocé importou, informando

caracteristicas falsas sobre o produto, entrega, garantia entre outros aspectos.

2. Figue atento sobre a sonegacdo de impostos, pois é crime, se vocé estd importando e
comercializando os produtos aqui no Brasil, exerca todo o trabalho dentro da lei, procure um

contador ou um 6rgdo governamental para obter informacdes sobre as taxas e impostos.

3. Produtos piratas, essa é uma questao séria, evite importar um produto pirata, além de

ser crime realizar importacdo desse modo, vocé estard repassando aos seus clientes um

10
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problema, ou seja, enganando-os, e tenha certeza que em pouco tempo vocé tera problemas

judiciais.

Minhas davidas

Pense bem nas suas respostas referentes as minhas perguntas...

> Vocé quer aprender a Importar Roupas, Eletrénicos, calcados entre outros produtos

especificos?

> Vocé quer aprender a Importar da China, Estados Unidos entre outros paises?

> Vocé quer aprender a comercializar seus produtos em sua prépria Loja Virtual?

> Vocé gostaria de ser dono do seu Proprio Neg6cio?

As perguntas parecem Obvias, mas antes de vocé me dizer as suas respostas eu

gostaria que vocé iniciasse agora mesmo o seu aprendizado, no final vocé me responde.

Tenha um 6timo Curso

Boa sorte

Clique Aqui!

Desvendando o Verdadeiro
Sucesso com a China

1
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ETAPA-A

Conhecimento Basico sobre Importacéo

Introducéo

A Importacdo nada mais é vocé comprar um bem de outra regido e trazer para
onde vocé se encontra ou para outro local de referéncia. Portanto, a ideia de praticar essa
modalidade de trabalho é adquirir um produto por um valor bem abaixo do mercado para ser

comercializado por um valor maior para se obter um bom lucro.

Vocé ja deve ter visto na internet diversas propagandas de sites oferecendo E-
Books relacionados as importacGes e exportacdes, dizendo que vocé podera ficar rico

importando isso, aquilo etc... Veja alguns exemplos:

Como importar Roupas da China e ganhar fortunas;
Como Importar Celulares e ficar milionario;

Como Ficar rico importando Eletrénicos;

YV V VYV V

Como importar da China e ficar rico da noite pro dia.

Atencao: importar ou exportar realmente pode proporcionar muito dinheiro, mas ndo é bem
assim como citei acima, de vocé comprar um E-Book e ficar rico da noite pro dia, pois antes
de se aventurar por ai comprando e-books que prometem coisas fantasiosas existe um

processo de aprendizagem séria a ser concluida.

Continuando...

12
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E importante, vocé saber que com a compra do Curso Oficial completo —
“COMO IMPORTAR E EXPORTAR?”, vocé néo vai precisar comprar E-Books e mais E-
Books, pois 0 curso abrange todo o processo de importacdo, independente do produto e do
pais de origem. O que quero dizer é que ap6s vocé concluir o curso OFICIAL, vocé sabera
importar: ELETRONICOS, ROUPAS, CALCADOS, EQUIPAMENTOS

INDUSTRIAIS, MATERIAL ESCOLAR, CARRINHOS PARA BEBES etc.

Além de importar qualquer tipo de produto e optando em exercer o0 método de
revenda, vocé tera em maos a GRANDE FORMULA para alcangar o SUCESSO em pouco

tempo, veja como:

1. Importar produtos por um prego baixo e revender por um prego maior, mas ainda
competitivo;
2. Além de vender os produtos que foram importados, vocé podera vendé-los para outros

paises atuando como exportador;

3. Toda a sua comercializacdo podera ser feita em sua loja fisica ou via internet através
da sua prépria Loja Virtual, em sites parceiros, via E-Mails, Skype, Facebook, Mercado Livre,

eBay etc, sendo essas as melhores formas e as mais inteligentes.

Hoje em dia cresce a procura por produtos que sdo comercializados via internet, e
a cada dia varias pessoas estdo entrando nesse mundo bilionario do Comércio Internacional, a

procura de SUCESSO e INDEPENDENCIA FINANCEIRA.

13
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O inicio

No curso estarei focando na utilizacdo de dois métodos, que séo - A e B:

a) - Importar produtos para poder revendé-los no mercado nacional em sua loja fisica ou
em sua loja virtual,

b) — Importar produtos para outras empresas, prestando servi¢os de consultoria;

Vocé deve estar se perguntando: por que focar nesses dois métodos?

A resposta é simples, esses 02 métodos mostram o caminho para vocé alcancar a sua

Independéncia Profissional e Financeira de uma maneira mais rapida.

Agora que vocé ja possui uma nogdo sobre - “Importa¢do”, entdo chegou a hora
de comecarmos a dar os primeiros passos para entender como realizar as importacées. Mas
antes disso, vocé tem que estar preparado, ou seja, ter condi¢des basicas para iniciar as suas

atividades, para isso vOCé vai precisar:

14
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I:! Computador
—
[t:1) B
d Modem - Conexdo com a Internet

Mesa

Cadeira

s

Website [(opcional)

|«

Uma das grandes vantagens sobre o neg6cio de importacdo é que hoje em dia
vocé pode exercer 0 seu trabalho através da sua prépria casa (home-Office), pois nesse caso
0S Seus custos iniciais sao relativamente baixos.

Além dos equipamentos basicos necessarios, havera também algumas pequenas
despesas como telefone, deslocamento para pesquisa de mercado ou reunifes externas.

Porém, o mais importante € iniciar suas atividades sem se preocupar com as dividas.

APRENDA IMPORTAR...

000000600

Infantil Hobby Esportes Utensilios Beleza Roupas  Industrial Eletrénicos Calgados
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Importacao

Definicéo

Importacdo - é o processo comercial que consiste em trazer um bem, que pode
ser um produto ou um servico, de outro pais (do exterior) para o pais de referéncia, seja onde

esta localizado o comprador ou para outro que foi designado.

Qualquer procedimento de importacdo esté ligado a Receita do pais destino, que
no qual é feito o procedimento burocratico para que o produto seja nacionalizado, que nesse

caso seria o Brasil ou outro de preferéncia.

A importacdo de bens é realizada através do sistema modal aéreo, modal
maritima, modal rodoviaria ou modal ferroviaria. Quando mais de um tipo de transporte é

utilizado para entrega, chamamaos de transporte multimodal.

Roteiro de Importacéo

Abaixo vocé vai conhecer um roteiro simplificado de Importacéo:

1. Verificar se a importacdo do produto é permitida ou se possui alguma exigéncia;

2. Identificar as melhores condi¢des comerciais junto a empresa exportadora;

3. Realizar um levantamento do custo da importacao;

4. Classificacdo / Analisar se é viavel fazer a importacao ou ndo. Se for viavel vocé vai;
5. Iniciar a negociacdo da operacao;

16
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6. Verificar se o produto esta pronto para ser embarcado pelo exportador no exterior;
7. Autorizar o embarque do produto;
8. Receber documentos e envia-los ao despachante para que 0 mesmo avalie e inicie 0

processo de despacho aduaneiro de importacdo (nacionalizacao);

9. Providenciar a internalizagdo do produto (Registro da operacdo de importacdo em um
sistema Integrado de Comércio Exterior);

10.  Pagar a importacdo e fechar o cambio;

11.  Aguardar a chegada do produto.

RMAZENAGEM )

ﬁ .
( CANALS DE DISTRIBUIGAD )

17
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Bom, agora vou passar uma explicagdo sobre cada item do roteiro de Importacdo que
mencionei acima:

1. No primeiro item onde deve-se verificar se ha alguma exigéncia administrativa e se é
permitido a importacdo de um determinado produto, essa informagdo vocé consegue junto
com uma empresa que oferece servi¢os de despacho aduaneiro, que também vai ajuda-lo a
verificar a classificacdo do produto para fins tarifarios. Nunca faca uma importacéo
independentemente da quantidade antes de realizar essa verificagdo, pode ocorrer que 0 seu
produto seja apreendido na alfandega e isso podera acarretar multas entre outros agravantes.
No curso oficial vocé conheceréa outros meios para verificar se existe alguma exigéncia sobre

um determinado produto.

2. Se o0 produto em questdo pode ser importado, deve-se iniciar as negociacfes junto a
empresa que estard realizando a exportacdo, onde serd discutido valores, embalagens,
transporte a ser utilizado, tempo de producdo, estoque, modo de pagamento entre outros

aspectos.

3. Nesse item deverdo ser levantados os custos do processo de importacdo, a empresa
aduaneira que for contratada poderd fazer esse levantamento que envolve custos sobre
transportes, seguros, cdmbio, taxas e impostos aplicados pelos 6rgdos governamentais do pais

de origem do importador.

4. Depois de ter sido feito todos os levantamentos de custos, faga uma analise se a
importacdo em questdo e viavel, se vocé estiver prestando servigos como um Consultor de

Negocios em Importacdo e Exportacdo para terceiros, apresente a planilha de custos com suas
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observacdes a fim de facilitar na deciséo da realizagdo do negocio, se é viavel ou ndo realizar

a importacéo.

5. Negociar a operacao, € discutir com o exportador sobre as datas, pagamentos, inicio do
embarque, discutir com a empresa aduaneira sobre armazenagem, taxas, impostos, normas,
categorizacdo, nacionalizacdo e todo o processo que envolve a operagdo, 0 mesmo se deve
fazer com a empresa que vocé estiver prestando seus servicos de Consultor Internacional, se

esse for o caso.

6. Contate a empresa exportadora para saber se o produto estd pronto para ser
embarcado, dentro do que foi acordado, como no caso das embalagens e documentacao.
7. Se o0 produto estiver pronto, é a hora de autorizar o embarque, certificando-se sobre a

data da partida que foi acordada com o exportador.

8. No periodo de autorizacdo vocé estara recebendo toda a documentacao do exportador
para que possa entregar ao despachante aduaneiro para avaliacdo e inicializacdo do processo

de nacionalizag&o.

Q. Para realizar o registro da operacdo de importagdo em um “Sistema Integrado de
Comércio Exterior”, caso vocé tenha contratado um despachante aduaneiro, ele mesmo se

encarrega do registro, pois € aconselhavel que ele cuide dessa etapa.

10.  Apos todo o processo feito pelo despachante aduaneiro, chega a hora de efetuar os
pagamentos gerais ja com o cambio determinado.

11.  Com o processo finalizado, é s6 aguardar a chegada dos produtos para retira-los.
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Importante: sempre tenha copias da documentacdo aduaneira, e mantenha-as consigo por
cinco (05) anos para eventuais problemas ou verificagdo fiscal junto a Receita ou por outros

6rgdos governamentais.

Conhecimento

Para podermos entender melhor sobre as importagdes, vamos partir do principio
do conhecimento geral do nosso pais — O Brasil. E muito importante vocé ter o conhecimento
sobre a situacdo do nosso pais, sobre os aspectos gerais como a geografia, panorama da

economia brasileira, o crescimento industrial, os blocos econémicos entre outros.

Com essas informacBes vocé terd& uma grande noc¢do da dimensdo de
oportunidades que o Brasil oferece para quem deseja importar ou exportar. Com esses
conhecimentos vocé tera condi¢des em atrair empresas do exterior para realizar negdcios com
o0 Brasil e até mesmo despertar interesses das empresas nacionais em realizar negécios de

exportacdo para outros paises.

Com conhecimento vocé vai saber se vale a pena importar ROUPAS ou
BICICLETAS ou TABLETS para revender no nordeste ou em qualquer outra regido. Saiba
que vocé ndo pode ter essas duvidas, s6 comece 0 seu negdcio ap6s uma analise de mercado e

seus aspectos.
Entao vamos I&;

Vocé sabia que o Brasil....
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« E o primeiro exportador mundial de carne bovina e de frango e o quarto maior exportador de

suinos.

« E 0 quinto mercado de celulares e de computadores domésticos do mundo.
« E o segundo exportador mundial do complexo soja (gro, farelo e 6leo).

« E o primeiro exportador mundial de agucar e suco de laranja.

« E 0 quinto maior mercado e o sexto produtor mundial de veiculos.

« E 0 maior exportador mundial e o segundo maior produtor de etanol.

« E 0 segundo produtor mundial de ferro e o terceiro maior produtor de bauxita.
« E lider mundial na produgdo de celulose de eucalipto.

« E 0 oitavo mercado consumidor do mundo.

« E 0 segundo mercado consumidor de cosméticos do mundo.

* Possui a quarta carteira de petroleiros encomendados do mundo.

* Tem uma area de 8,5 milhdes de quilometros quadrados.

* Possui 191 milhdes de habitantes e uma populagdo economicamente ativa de 103 milhdes de

pessoas.

* Apresenta evolugdo demogréfica anual de 2,7 milhdes de pessoas.

Atencdo: se vocé prestar bem atencdo na lista acima, veja a quantidade de oportunidades

existentes para realizar negocios de importagédo e principalmente exportacéo.
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Perfil das importacdes brasileiras

Hoje em dia o nimero de produtos em que ndo had producdo nacional é
relativamente pequeno, levando em consideracdo um setor produtivo denso e diversificado
como o Brasil possui atualmente.

Eu classifico particularmente as importacdes de duas maneiras:
1. Importador ativo;

2. Importador passivo.

- O importador ativo vai atras do exportador para realizar uma compra.
- O importador passivo é contatado por um exportador que no qual esta oferecendo a ele seus

produtos, ou seja, € o exportador que fica em busca de um importador.

Independentemente de quem for, o importador ou exportador sendo ele ativo ou
passivo, todos terdo que ter um bom conhecimento do processo de exportacdo. Vamos

entender melhor...

Aqui temos um exemplo: como uma exportacdo de uma safra de azeitona peruana
alcanca o consumidor brasileiro? Ha tarefas essenciais pelas quais o processo de exportacao

deve passar, como;

prospecgdo de mercado;
conhecimento das praticas comerciais aqui no Brasil;

conhecimento do sistema de compras governamentais do Brasil (se for o caso);

v VYV V¥V V¥V

identificacdo dos melhores canais de distribuicdo disponiveis do Pais;
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> promogao comercial;

> e 0 conhecimento dos costumes comerciais e culturais brasileiros.

Independentemente de qual mercadoria seja, a quantidade e de qual regido estad sendo

exportada, o processo como citei acima, deve ser bem estudada.

Quando o exportador quiser realizar negécios € muito importante que ele fique
atento e estude os processos que citei diretamente com o importador, que nesse caso pode ser
vocé, assim verificando o porte da empresa e quais as condi¢fes que o importador (ou VOcé)

possuem, dessa forma evita-se o fracasso do negocio em curto prazo.

No exemplo das azeitonas peruanas, é o exportador querendo fazer parte do
mercado brasileiro (nesse caso o Importador é o passivo), mas também existe o caso em que
o importador brasileiro contatou um exportador a fim de trazer o produto para o mercado
brasileiro (Importador ativo). O processo de analise do negdcio é o mesmo, acontece que

agora chamamos essa operacao de “Importagdo”.

Processo das negociagdes

Caracteristicas gerais

Entregn Comercializagie
p = ., . ~
f ! reparagac A troca de inumeras informacdes
n Processo l
agarento X = .. L, . . ~ ~
E Negociacao comerciais e técnicas a respeito da operacdo sdo
\ f‘.‘regt-riagﬁu . . . . .
normais. Pois apenas depois da viabilidade da

PY?QG&‘/
proposta ser analisada é que o importador fara a
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solicitacdo do envio da Fatura Pro Forma. Ainda que isso aconteca, a mera formalidade
documental ndo quer dizer que o negdcio sera fechado.
H& trés preliminares essenciais que ambas as partes devem estar cientes durante as

negociagoes:

1. 0 preco unitario;
2. as formas de pagamento; e
3. 0 prazo de entrega.

Tradicionalmente serdo negociados os pedidos de desconto no produto, em relacdo ao preco
unitario. A condicdo de venda sera definida, estad é representada pelas siglas do Incoterms,

que hoje em dia no comercio internacional € vigente.

Em relacdo ao prazo de entrega, é ele que vai lhe influenciar na deciséo de
importar de fornecedores de outra regido ou de um pais de vizinho. Pois, o periodo de
nacionalizacdo na aduana, o tempo de viagem do produto até seu destino (Brasil), depende

muito de qual meio de transporte é utilizado, sdo fatores muito relevantes.

Saiba que ndo ha restricdes cambiais na importacdo brasileira, em relacdo as
formas de pagamento, como diz o regulamento vigente do Banco Central. VVocé podera
exigir garantia bancaria que tem o nome de Refundment Bond, ela permite que vocé possa
recuperar o dinheiro adiantado, caso as mercadorias ndo sejam embarcadas. Porém, eu
aconselho que vocé ndo feche o negdcio com um pagamento antecipado sem conhecer bem o

exportador.
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Prefira a chamada cobranca bancaria, esse tipo de pagamento pode ser feito a vista ou a prazo,

assim vocé evita 0s eventuais custos bancarios na abertura da carta de crédito.

Algo que pode prejudicar a realizacdo do negdcio € o uso da carta de crédito, pois
0s custos bancéarios e as exigéncias de garantias locais nos bancos brasileiros sdo muito
rigorosos e ndo valem a pena. Nesse caso vocé deve convencer o exportador estrangeiro a ndo

utilizar essa forma de pagamento.

Canais de importacao

Conheca abaixo os canais pelos quais se pode optar para conseguir importar produtos, sdo

esses:

1. Importacao direta;

2. Importacdo indireta por conta e ordem de terceiros;

3. Agentes comerciais — Consultor de Negocios Internacionais em Importacdo e
Exportacao;

4. Abertura de escritorio no Brasil.

25

WWW.cursos.aprendaimportarexportar.com.br — Sandro Schuller — 2015
E-TOP World - USA All rights reserved ©



http://www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br/
http://www.sanschuller.com/
http://www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br/

GRUPO IMPORTER — |
APRENDA IMPORTAR E COMERCIALIZAR O

Modalidades - Logistica de importacéo

E muito importante vocé entender como o transporte tem uma grande importancia

dentro dos processos de importacdo e exportacdo, pois € a base da logistica, movimentacéo,

distribuicéo etc.

Icons | Modalidades de Transporte

& Modal Maritimo

" ,
‘ Modal Aéreo
a
s Modal Rodovidrio

ml‘ Modal Ferroviario (opcional)

As modalidades de transporte tém um impacto direto nos custos, no nivel de

servico e nas demais variaveis do sistema logistico.

Consultor em
Importacao & Exportacao
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Modalidades de pagamento

Na importacdo, as formas de pagamentos podem ser qualquer uma, pois no Brasil

n&o existe restricdo cambial como mencionei anteriormente.

Vejamos as modalidades existentes
Pagamento antecipado

O importador corre grande risco financeiro nesta modalidade, pois ele pode nédo
receber a mercadoria, uma vez que ja pagou por ela, ja para o exportador € uma forma muito

segura, pois recebe o pagamento, por via bancaria, antes mesmo de enviar a carga.
Remessa sem Saque

Nesse caso a situacdo é inversa do Pagamento Antecipado, pois o importador
recebe diretamente do exportador os documentos de embarque, sem 0 saque (sem o
exportador receber); dando sequéncia o importador promove o desembaraco da mercadoria na
alfandega e em seguida, providencia a remessa da quantia respectiva diretamente para o

exportador.

Cobrancas documentarias

Neste caso 0s bancos agem como cobradores, eles realizam os tramites dos
documentos entregues pelo exportador depois do embarque das cargas e ndo oferecem

garantia de recebimento das mesmas. Por isso, € preciso que haja confianca entre ambas as
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partes para que se utilize deste tipo de pagamento, j& que é um risco financeiro significativo

que o exportador esta correndo.

Carta de crédito

O contrato de cdmbio pode ser um acerto financeiro entre importador e o banco
que ird emitir a carta de crédito, desde que o exportador apresente a documentagdo em
concordancia com as exigéncias do crédito, assim o banco brasileiro podera oferecer garantias

de pagamento em razdo do exportador.

O Processo das Importacoes

Os Procedimentos

m 2: MERCADO ) 3: PRODUTO ) 4: NEGOCIAGAO ) 5: IMPORTAR ) 6: COMERCIO

Vocé como importador devera conhecer os procedimentos a serem cumpridos
para que o produto possa fazer parte do mercado brasileiro, de acordo com as normas
administrativas, aduaneiras e cambiais e exigéncias vigentes no Pais. As oportunidades de

negocios sdo infinitas, devido que nosso pais € um mercado de grandes dimensdes.

Os 6rgédos governamentais estdo conectados a todos o0s agentes, que de uma forma
ou outra, tem uma participacdo ativa nos processos de importacao e exportagdo. Essa conexao
¢ feita através do sistema chamado SISCOMEX - Sistema Integrado de Comércio

Exterior, nele todos os procedimentos estdo informatizados.

28

Www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br — Sandro Schuller — 2015
E-TOP World - USA All rights reserved ©



http://www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br/
http://www.sanschuller.com/

GRUPO IMPORTER

APRENDA IMPORTAR E COMERCIALIZAR @I\

Os mais variados itens séo apresentados abaixo:

>
>
>
>

Habilitacdo do importador no Siscomex;
A classificacdo de mercadorias a serem importadas;
Emisséo da fatura Pro-Forma;

O tratamento administrativo das importacfes, com destaque para 0s Orgaos

intervenientes e anuentes, e 0 processo de licenciamento das importagoes (L1);

>

YV V VYV 'V

Embarque das mercadorias no pais de origem;

A representacdo do exportador/importador brasileiro perante a aduana;
Emisséo dos documentos internacionais e efetivacdo do despacho aduaneiro;
Contratacdo do cambio;

O tratamento tributario das importacdes, com informacfes sobre os tributos que

podem incidir em uma importacao;

>

>

Emissédo da Declaracdo de Importagéo;

Liberacdo da carga no Brasil.

Ha procedimentos principais, em que estes devem ser feitos em uma operacédo de

importacdo, e para uma visdo ampla sobre o funcionamento do sistema brasileiro de

importacdo, € mostrado um fluxograma apresentando estes procedimentos. Estes estdo

divididos em trés grupos:

Administrativos;
Financeiros;

Tributarios.
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Sistema Siscomex

O controle das operacBes de comércio exterior em relacdo ao fluxo Unico e
computadorizado de informagdes é acompanhado pelo SISCOMEX - Sistema Integrado de
Comércio Exterior, e neste instrumento administrativo também se integra as atividades de

registro.

Fatura Pro Forma

A Fatura Pro Forma deve conter todas as informag0es comerciais e financeiras
relacionadas a operacgdo, caso alguma destas informacdes ndo estejam claras ou incompletas,
havera atraso nos processos aduaneiros e administrativos. O processo inicia com o envio desta

fatura.

Para que o processo de importagdo possa ser iniciado juntamente aos Orgaos
brasileiros, é necessario que o documento chegue ao importador com todas as informagoes

pedidas, sendo elas objetivas e claras, as que se destacam sao:

> Identificacdo do importador e do exportador;

> Descri¢ao da mercadoria.
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Vocé como importador deve fornecer ao comerciante a versdo do documento em

portugués, pedindo que 0 mesmo escreva dessa forma e indique a classificacdo na NCM.

Abaixo a descricdo dos itens a serem informados:

Veja abaixo o modelo da Fatura Pro Forma

FATURA COMERCIAL

DBDos DO IMPORTADCOR:

NUMERD:
DATA:

DuDOS DO EXFORTADOR

LocalL DE EMBEARQUE:

LOCAL DE DESTING:

P s DE ORIGEM: DATA PROVAVEL DO EMBARGUE:

OBRSERVACOES:

OTD | DESCRIGRD DAS MERCADORIAS

FRECC LN

FRECC TOTAL

TOTAL GERAL

INCOTERMS ! DE ACORDO COM OS5 INCOTERMS-2000(1C0C)

FORMA DE PAGAMENTO:

MEIQ DE TRANSPORTE!

FESO BRUTO: PESO LIQUIDD:

WOLUME:

DBRSERVACDES !

COMISSAC DO AGENTE!

BANCD [NOME, CONTA):
WA LIDADE D PRO FORMA !
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Licenciamento e tratamento administrativos das importagdes

Licenciamento - LI

No caso de uma importacdo for dispensada de Licenciamento de Importacgdo, o
importador (ou seu representante legal) deve formular a Declaragcdo de Importagéo (DI) no
Siscomex. A DI consiste de acordo com o tipo de declaracdo e a modalidade de despacho
aduaneiro, das informagdes separadas em dois grupos:

Gerais: corresponde a operacdo da importagao;
Especificas (Adicéo): onde contém todos os dados de natureza comercial, fiscal e cambial

sobre as mercadorias.

A DI é registrada somente apds a chegada da mercadoria, e € s6 assim que pode ser feita,

porém ha excecdes previstas na legislacéo.

Tratamentos

Diversos 6rgdos anuentes participam ativamente do processo inteiro de tratamento
administrativo nas importacdes, mais adiante estarei descrevendo sobre eles. No Brasil, 0s

6rgdos com uma participacdo mais evidente no comercio exterior, sdo: DECEX / SECEX

(MDIC), ANVISA, MAPA e SUFRAMA.
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Despesas e servigos postais

Custos e importacdes via postal

Tratamento Tributario

Sobre as importacdes brasileiras ha um regime tributario, neste hd o Imposto de
Importacédo (1), porém ha diversos outros tributos, que afim de proporcionar tratamento aos

bens produzidos no Brasil, incidem sobre os bens em geral no mercado interno.

o N&o-cumulatividade dos tributos;
o Imposto de Importacéo (11);
o Imposto sobre Produtos Industrializados (IP1);

Programa de Integracdo Social (PIS) e Contribuicdo para o Financiamento da
Seguridade Social (Cofins);

o Imposto sobre Circulagdo de Mercadorias e Prestacéo de Servigos — ICMS;

. CIDE-Combustiveis;

o Ex-Tariféarios;

o Taxa de utilizacdo do Siscomex.

APRENDA IMPORTAR ...

000000600

Infantil Hobby Esportes Utensilios Beleza Roupas  Industrial Eletrénicos Calgados
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Despesas diversas

H& despesas além das j& citadas acima que sdo, algo que as operagdes de

Importacdo estdo sempre sujeitas.

De acordo com o aeroporto, porto ou ponto de fronteira utilizado para a entrada de
mercadorias no Brasil as despesas variam, sendo maiores ou menores, isso esta relacionado

com a eficiéncia na conducao do despacho de importacéo.

Podem ser citadas entre as despesas:

Capatazia (servico de movimentagdo de mercadorias nos portos);
Armazenagem;

Despesas com o eventual licenciamento da importacao;
Despesas com despachante aduaneiro;

Transporte interno da mercadoria até o local da empresa;

YV Vv YV V VYV VY

Despesas bancarias com abertura de crédito, etc.

O procedimento de despacho aduaneiro

A verificacdo da exatiddo dos documentos apresentados e dos dados da
mercadoria importada declarados por vocé como importador e a legislacdo vigente, tendo em
mente 0 desembaraco e entrega da mercadoria a vocé como importador, é o objetivo do

despacho aduaneiro.
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Importacéo de Bens

Tem como objetivo a rapidez no translado assim como o recebimento imediato
por parte do destinatario, por isso essa operacdo de importacdo se da por meio de remessa
expressa. Geralmente € usado o mecanismo de DSI (Declaracdo Simplificada de

Importacéao).

Os tributos devidos nesse sistema sdo
diferentes, o ICMS (imposto estadual) é pago a
parte, e os impostos federais (IPl, Imposto de
Importacdo, PIS e Cofins) englobam um Unico

imposto de 60%.

Podem ser objeto de remessa expressa:

> Documentos;

> Bens destinados & ajuda humanitaria, livros, folhetos e periddicos, sem finalidade
comercial;

> Outros bens destinados a pessoa juridica, até o limite de US$ 3,000.00, ou para pessoa

fisica sem cobertura cambial;
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> Encomendas internacionais;

Na importacéo, contudo, ndo é permitida a remessa expressa de:

Bens cuja importacao seja proibida;

Bens de consumo usados ou recondicionados, exceto os de uso pessoal;
Moeda corrente;

Armas e munigdes;

Fumo e produtos de tabacaria;

YV V VYV V¥V V V

Outros bens cujo transporte aéreo seja proibido, conforme legislacdo especifica.

2024 CORREIOS

Servico “Importa Facil”

Foi criado utilizando esse sistema o servigco “Importa Facil” pela Empresa
Brasileira de Correios e Telégrafos (ECT), tendo uma maior utilizacdo em compras de
tamanho pequeno e peso reduzido, que estejam nos padrfes aceitos no transporte postal. A

seguir vocé vera as modalidades em que o servico é oferecido:

> Importa Facil Pessoa Juridica — mercadorias no valor de até US$ 3,000.00.

> Importa Facil Ciéncia — até US$ 10,000.00.

> Importa Facil Pessoa Fisica — entre US$ 500.00 e US$ 3,000.00.

36

Www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br — Sandro Schuller — 2015
E-TOP World - USA All rights reserved ©



http://www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br/
http://www.sanschuller.com/

GRUPO IMPORTER
APRENDA IMPORTAR E COMERCIALIZAR

> Importa Facil Encomendas — até US$ 500.00.

> Reimportacdo — destinado ao regresso de bens nacionalizados que foram exportados

sob o regime aduaneiro de exportacdo temporaria. Essa importacdo é isenta de impostos.

Processo Aduaneiro

Declaracéo de Importacao — DI

Uma declaracdo deve ser apresentada a unidade aduaneira que tiver sob seu

controle a mercadoria em questdo, € com base nela que o despacho aduaneiro de importacéo é

processado.

Parametrizacéo (canais verde, amarelo, vermelho e cinza)

A Declaracdo de Importacdo é submetida a anélise das autoridades ficais, depois
que é feito o seu registro e iniciado o procedimento de despacho aduaneiro. Ela é selecionada
para um dos canais de conferéncia, havendo quatro canais chamados - verde, amarelo,

vermelho e cinza. Este procedimento de sele¢do é chamado de parametrizacéo.

Canal Verde: ndo havera nenhuma conferéncia aduaneira, e o produto sera

encaminhado para o desembaraco e posterior nacionalizacao.
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Canal Amarelo: sera feita a conferéncia dos documentos de instrucdo e das
informacdes fornecidas pelo importador na DI.

Canal Vermelho: além da conferéncia documental, havera também a conferéncia
fisica da mercadoria.

Canal Cinza: as verificacbes documentais e fisicas serdo realizadas para
investigacdo do valor declarado na fatura comercial, para verificagdo de elementos indicativos

de fraude, inclusive no que se refere ao prego declarado da mercadoria.

Brasil

AP |
i wm )

Desembaraco aduaneiro

Tem como objetivo a liberacdo da mercadoria para vocé como importador e da
emissdo do Comprovante de Importacdo (CI), este documento comprova 0 processo de

nacionalizacdo da mercadoria. Esta é a Gltima etapa do despacho aduaneiro de importacéo.
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Regimes Aduaneiros Especiais

Criados com o intuito de estimular o desenvolvimento e o crescimento econdmico
do Pais, os regimes aduaneiros especiais possuem exce¢Ges nas regras estabelecidas no

regime aduaneiro comum de importacao/exportacéo.

Importacéo triangular

A compra da mercadoria do exportador feita por vocé como importador com
instrucdes de que ela tenha um destino a um terceiro pais, isto sem que a mercadoria percorra
pelo territorio brasileiro, é permitido este tipo de operacdo, conhecida como back-to-back

credits.

Transito aduaneiro

O que permite o transporte de mercadorias, sob o controle aduaneiro, de um local

a outro do Brasil, havendo a suspensao de tributos, é o regime especial de transito aduaneiro.

Preferéncias tarifarias

Através dos acordos estabelecidos pelo Brasil com outros paises ou blocos

econbmicos, vocé como importador brasileiro pode se aproveitar das vantagens tributérias.
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R

Pelo fato da negociacédo entre as partes se tornar mais facil e econdmica, essa vantagem acaba

se estendendo ao exportador.

Defesa comercial

Quando ocorrem préaticas desleais (dumping e subsidios) ou quando ha

dificuldades enfrentadas por determinadas industrias nacionais diante de surtos de importagéo.

FINAL DA ETAPA - A
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ETAPA-B

Empreendedorismo — Sua Carreira, Seu Proprio Negocio

Determinagao

Profissional - Lucratividade
Novos Negocios

Capacitado 4 SUCESSO

CARREIRA

A carreira

Todos os tdpicos relacionados ao processo de importacdo até aqui descritos, sdo
muito importantes para que vocé tenha plena condicdo em exercer suas atividades nos
negdcios internacionais, como realizar importacdes de produtos para revendé-los no mercado

nacional.

E importante que vocé ja tenha definido em qual método ird exercer suas. Releia

as questdes abaixo sobre as possibilidades existentes que vocé possa optar:
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1. Vocé vai importar para uso proprio?
2. Vocé vai importar produtos por unidade ou em quantidades maiores para

comercializar em sua loja fisica ou virtual?

3. Vocé vai trabalhar com o sistema Dropshipping?

Sobre as trés questdes acima vocé podera exercé-las paralelamente, importando
produtos para revendé-los independente se for em uma loja fisica ou online, trabalhando com

0 sistema Dropshipping ou somente importar para sua prépria utilidade.

Parece simples, ndo? Mas é simples. Vou explicar como vocé pode exercer seus

servigcos de uma maneira simplificada.

Introducéo

Como Importar qualquer tipo de produto e obter sucesso

Como sabemos, no mundo todo a cada

\’f dia surgem milhares de novas oportunidades, e,
L.
X

Importar para revender podemos considerar uma das

melhores oportunidades de negdcios existentes, pelo
simples fato do crescimento da economia brasileira

quanto a de outros paises que abriram suas portas

para 0 comércio internacional, pois sdo paises que

possuem os melhores precos do mercado e oferecem produtos de alta tecnologia e qualidade.
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Embora pareca ser complicado realizar importac@es, hoje estd mais facil devido & internet e a

tecnologia avancada no comércio internacional.

Bom, o fato de vocé ter feito a inscricdo nesse Curso Basico, € um sinal de que
vocé deseja realmente trabalhar com importacbes e exportacdes, especificamente
“Importagdo”, pois fazer algo que gosta e ainda aprender cada vez mais para se

profissionalizar, ja € meio caminho andado para alcancar o Sucesso.

Independente do negécio que vocé deseja fazer, faca sempre com
profissionalismo, porém, antes de qualquer coisa vocé deve criar um projeto de negdcios de
importagdo, colocar tudo no papel, analisar o mercado nacional, o mercado internacional,
produtos, clientes, método de comercializagdo e outros aspectos importantes para se fazer um

bom negdcio e ter sucesso.

Nessa primeira etapa, vocé deve realizar pesquisas diversas de levantamento
estatistico, localizar fabricantes e fornecedores, produtos em demanda, valores de mercado

nacional e internacional, custos de importacdo, custos de comercializacéo etc.

APRENDA IMPORTAR ...

00000000

Infantil Hobby Esportes Utensilios Beleza Roupas  Industrial Eletrénicos Calgados
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Ao iniciar os primeiros contatos, tenha sempre em mente em criar e manter um
bom relacionamento comercial com os fabricantes e fornecedores, pois é importante para vocé
manter perante seus clientes 6timos precos e qualidades, além de poder oferecer sempre um

suporte a todos e a qualquer momento.

Saiba que existem empresas que podem ser contratadas para realizarem inspegéo
de produtos no local da fabrica. Eles enviam um relatério detalhado sobre o produto, assim
voceé tera em maos dados importantes que o ajudardo na escolha certa, tanto da fabrica quanto
do produto em si. Se for contratar uma empresa de inspecéo, certifique-se de fornecer-lhes

informac0es claras sobre o que vocé quer importar.

Continuando...

Ao comprar de um pais, em termos legais vocé é considerado o importador, e
guem esta vendendo é considerado o exportador. Como importador vocé é o Unico
responsavel absoluto sobre os produtos que esta recebendo, onde vocé deve cumprir com
todas as exigéncias da legislagdo brasileira quanto as importacGes, veja que, se importar um
produto com irregularidade, o mesmo sera barrado na alfandega e pode eventualmente,

resultar em agGes judiciais contra vocé ou sua empresa.
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Para finalizar essa parte de “introdug¢do”, quero deixar bem claro que o meu
objetivo aqui é abordar por completo tudo que envolve o processo de importacéo e exportacdo

pertencente ao Curso Basico, mesmo que vocé ndo venha precisar aplicar tais conhecimentos.

O que eu quero dizer € que se vocé vai importar 3 reldgios de um site da China
para revender para amigos ou vai importar toneladas de granito para distribuir no comércio
interno, o contetdo do curso vai preparar vocé para qualquer negocio que deseje realizar com
importacdes ou exportacdes. Vocé sabe que esse curso € basico, portanto as informacdes aqui

dispostas estdo reduzidas.

Se vocé realmente pensa realizar uma Gnica importacdo como no exemplo dos 03
reldgios, entdo ndo ha necessidade em conhecer todos os termos e etapas que envolvem o

processo de importacdo e exportacdo como: FOB, DI, Il, SISCOMEX, INCOTERMS etc..

Mas tenho certeza que esse ndo € o seu objetivo, e sim ganhar muito dinheiro com

as importacoes.

O conhecimento

O Preparo...

Para realizar neg6cios de importacdo, ndo basta que vocé seja um profissional
com grande capacidade de negociagao se, vocé ndo possuir um bom conhecimento da cultura
do pais ou paises que vocé estara realizando negdcios.

Abaixo coloquei as 05 (cinco) dicas que considero fundamentais para aumentar as chances de

se fazer bons negocios:
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1. Paciéncia - A paciéncia é realmente uma necessidade, especialmente quando vocé tem

prazos para iniciar 0s negocios....

2. Relacionamento — Para se ter um bom relacionamento comercial com um empresario

estrangeiro, comeca primeiramente com a relacéo pessoal, entre vocé e ele...

3. Confiabilidade - E muito importante para a maioria dos empresarios estrangeiros em
saber que vocé acredita e reconhece a importancia de promover a “confiabilidade” entre

todos. Pois...

4, Contatos locais - Empresas estrangeiras, representantes e consultores internacionais
que estdo ansiosos para realizar negdcios com outro pais, devem saber que o idioma principal

nas negociacdes € o do local no qual estéo...

5. Contratos — O sistema de negdcios realizados pelos estrangeiros difere dos
empresarios brasileiros. Pois muitos ndo gostam que tragam no inicio das negociacGes um
contrato...

Os especialistas, representantes e consultores de neg6cios em importacdo e
exportagdo com experiéncia no mercado internacional, conhecem muito bem os truques do
comércio, sabem o que pode ou que ndo podem fazer numa negociacdo. Somente a

experiéncia ird lhe trazer esse conhecimento.
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O Conmnod em
oo & Egorage

Para saber mais sobre o curso — Torne-se um “Consultor de
Negocios Internacionais em Importacio e Exportacao”.
Acesse www.aprendaimportarexportar.com.br

Explorando o Mercado

Antes de explorar o mercado estrangeiro, primeiramente vocé deve definir o
produto que vocé quer importar. Veja que isso ja faz parte de um estudo de mercado, imagine
VOCé importar roupas para serem usadas em regides que possuem inverno rigoroso se a sua

regido raramente faz frio, isso seria um absurdo, mas acontece.

Isso ocorre com pessoas desorientadas, sem conhecimento e noc¢ao do que se deve
comercializar, sdo pessoas que acham que vao ganhar muito dinheiro vendendo seja 1a o que
for s6 porque os precos sdo baixos, mas a realidade ndo € essa, primeiramente vocé deve

estudar o mercado do produto que deseja importar.

Nesse caso a Unica coisa que posso fazer para ajudar é apresentar alguns dos mais
poderosos mercados que vocé pode explorar, pois sdo mercados que geram fortunas e podem

fazer vocé ganhar muito dinheiro.

Veremos por ordem de mercado potencial:

1. Eletronicos - Possivelmente sdo o0s mais competitivos, sdo mercados ainda
potencialmente rentaveis, especialmente quando se trata de itens como iPods, Tablets,

telefones celulares, TVs, Laptops, Computadores etc. Considere completar sua gama de
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produtos com acessdrios como capas para iPod, cabos de reposicao etc.

2. Roupas, calcados e acessérios - O vestuario € uma categoria muito boa para 0s
negocios, ela abrange muitos nichos de mercados, como sapatos, moda intima, camisas,
bermudas etc. Vestuario também ¢ facil de vender, e o melhor de tudo, sempre havera uma
demanda por vestuario. Vai uma dica: Sempre passe aos compradores muitas informacdes,
especialmente sobre o tamanho do item e cores. Isso ajuda os compradores a avaliarem o

produto e seu servi¢o, VOcé nunca pode causar inseguranga aos compradores.

3. Saude e Beleza - Ha centenas de itens no mercado Salde e Beleza: suplementos para
perder peso, cremes antienvelhecimento, vitaminas, cuidados com cabelos, maquiagem,

perfume e colbnias, hidratante, escovas de cabelo e assessérios de maquiagem e muito mais!

4. Bebés - Dos brinquedos a alimentacdo, equipamentos e carrinhos de bebé, o mercado
infantil € um mercado altamente rentavel. Assim como vestuario, sempre havera um mercado
para bebés. Vai uma dica: Nao se importe muito com produtos de primeira mao, 0s pais
precisam que eles tenham uma abundéncia de roupas baratas, mas com qualidade para os seus

bebés.

Clique Aqui!

Desvendando o Verdadeiro
Sucesso com a China
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Como encontrar fabricantes ou fornecedores no exterior

Se vocé ja definiu com o que vai trabalhar, agora é a hora de encontrar fabricantes

ou fornecedores, para isso, vocé deve recorrer a internet.

Antes de iniciar uma procura especifica na internet, vocé tem que ter definido qual
sera a quantidade que ird importar e se a importacdo sera semanal, mensal ou se vai ser uma

Unica compra.

Essa definicdo € muito importante, pois existem fabricantes que vendem somente
por atacado, outros vendem em pequenos lotes com produtos diversificados ou até mesmo
podem vender uma Unica peca, que nesse caso geralmente os compradores sdo pessoas que
revendem em sites como o eBay, Mercado Livre entre outros existentes na internet. O
Mercado Livre no Brasil é disparado o maior site de leildo, portanto eu aconselho que vocé

aproveite muito bem essa ferramenta.
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Primeiro contato

Importante: antes de fazer o primeiro contato, vocé tem que ter certeza se esta realmente

preparado para iniciar os trabalhos. Vejamos, tome nota dos seguintes itens:

o Vocé estara realizando a importacao para si proprio ou para um cliente?

o Quanto é a sua expectativa de vendas mensais?

o Qual o transporte escolhido, maritimo ou aéreo?

o Se a importacdo for em grande quantidade, vocé ja possui um local para o

armazenamento dos produtos, ou os produtos vao direto para um local definido pelo cliente?

o Para garantir o estogque, a importacdo serd semanal, mensal, trimestral ou em quanto

em quanto tempo sera?

o O fabricante ou fornecedor que vocé encontrou atendem a sua demanda em

quantidades e tempo?

o Qual a garantia e qualidade dos produtos oferecidos pelo fabricante ou fornecedor;

o Vocé ja possui umas amostras dos produtos?
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Atencdo para esses pontos:

a) Se vocé iniciar uma importacdo em grande quantidade e no decorrer do tempo o
volume da importacao diminuir consideravelmente, o fabricante ou fornecedor poderdo deixar
de fornecer para vocé os produtos, pois podem considerar que ndo esteja sendo viavel
trabalhar com esse pequeno volume, se isso ocorrer, vocé tera problemas com seus clientes.

Por isso a importancia de se criar um banco de dados com diversos fabricantes e fornecedores.

b) Sobre a garantia e a qualidade dos produtos, antes de realizar a primeira importagé&o,

compre um ou dois produtos para testa-los, assim vocé se garante e também ao cliente.

C) Vocé ja verificou se existe restricdes para importar determinado produto junto aos

Orgdos governamentais do seu pais ou do pais de referéncia?

d) Caso voce esteja importando para si proprio a fim de revendé-los, aproveite e coloque
0s produtos comprados em um site de vendas como o eBay, Mercado Livre entre outros para

se certificar se possuem um bom mercado nas vendas.

Vai uma dica — Se vocé deseja ter uma nova profissdo, conhegca 0 curso — Torne-se um
“Consultor de Negocios Internacionais em Importacio e Exportacido” com certeza sera

muito atil para o futuro dos seus negdcios. Acesse: www.cursos.aprendaimportarexportar.com
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Comercializacdo em sites e portais

Nesta parte que estamos entrando, descrevo a sistemética da comercializagdo de
produtos via internet, portando esse topico € direcionado para quem estiver importando
produtos para si proprio, ou seja, para vocé mesmo realizar as suas vendas do que foi

importado.

Hoje os sites de leildo constituem um fendmeno na internet. Diariamente milhdes
de pessoas compram e vendem todos os tipos de produtos nesses sites, tanto no atacado
guanto no varejo. Na Europa e nos USA € rarissimo encontrar pessoas gque nao tenham
comprado no eBay, e além disso é grande a quantidade de pessoas que ganham a vida
trabalhando com esses sites. Como ja sabemos aqui no Brasil o Mercado Livre é o lider de

vendas e a cada dia cresce o nimero de participantes nesse tipo de negdcio.

Conheca as inimeras vantagens em trabalhar com sites de leildo:

> Esses sites ficam 24 horas aberto para realizacdes de negdcios de compra e venda;

> O custo inicial é irrisorio;

> Milhares de clientes visitando seus anUncios;

> O custo de manutencdo € praticamente inexistente;

> O gerenciamento das vendas é facil,

> Lidar com os clientes € tranquilo como em qualquer negdcio virtual,

> N&o ha necessidade de grandes estoques;
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> Né&o ha preocupacédo com espaco fisico;

> O risco de assalto é zero.

Vai uma dica: importe e comercialize diversos tipos de produtos, como: roupas, eletrénicos,

perfumes etc, pois sdo mercadorias muito procuradas nesses sites.

Veja abaixo os dois modos de comercializacdo que pode ser usado através dos sites de leildes:
> Comercializar produtos importados de outros paises no Brasil;

> Comercializar produtos brasileiros exclusivos para o exterior, (exportar).

Desse modo vocé estara trabalhando nas duas pontas, assim vocé estara obtendo
lucros maiores, independente das variacGes cambiais. Ou seja, sera indiferente se o dolar subir

ou baixar.

APRENDA IMPORTAR...

00000000

Infantil Hobby Esportes Utensilios Beleza Roupas  Industrial Eletrénicos Calgados
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Trabalhando com Dropshipping

Atencao: Todos que se se inscreverem no Curso Oficial “Como Importar e Exportar” dentro
do prazo de promocdo nds estaremos oferecendo gratuitamente uma LOJA VIRTUAL

COMPLETA pronta para trabalhar com o Sistema Dropshipping.

Vocé pode trabalhar com o sistema Dropshipping diretamente com qualquer site
que disponibiliza esse tipo de servico. Todas as informacgdes que mencionei acima também se

aplicam nesse sistema, agora vamos ver o que € e como que funciona esse sistema.

Importante: A Loja Virtual que estamos oferecendo gratuitamente esta pronta para trabalhar

com esse sistema diretamente com o site www.eshoptrade.com. Para maiores informacoes

acesse www.aprendaimportarexportar.com

Dropshipping — é um sistema onde vocé apresenta um produto para venda, geralmente

através de uma loja virtual, assim

SUA LOJA

o um cliente faz a compra do produto
R _ .
- em sua loja, vocé encomenda o

Lista d¢ peodutos Seu chente reaiza a
em Sud 0 compra em sua loja

produto com o fabricante ou

O seu chente paga a vocé
peko prego de varejo

fornecedor, e o0 produto sera

enviado diretamente para o cliente

Vendedor ~ Vocé Cliente - Comprador  através de quem estd fornecendo.

Q venaedor (vood) nos paga E-Shop Trade como Dropshipper
Peio prego o MacHdo, envia o procuto para
A greresa & 0 Seu kicro 0 seu chente

Com esse sistema vocé ndo estard

usando seu dinheiro e sim o
E-Shop Trade.com

"
.17.3 DROPSHIPPER
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dinheiro do cliente. Na verdade o Dropshipping é uma técnica de gestdo de logistica.

Veja como vocé estard obtendo lucro com esse sistema:

1. Em sua loja virtual, vocé anuncia um Tablet por 300,00 dolares;
2. O cliente faz a compra do Tablet e efetua 0 pagamento para vocg;
3. O fabricante estard vendendo esse mesmo Tablet por 150,00 ddlares, portanto, vocé

pega 150,00 dolares dos 300,00 que vocé recebeu do cliente e envia para o fabricante;

4. O fabricante enviara diretamente para o cliente o produto que foi comprado.

Nesse caso o seu lucro foi de 150,00 dolares e vocé nao usou o seu dinheiro para

realizar essa transacéo, assim € o sistema Dropshipping.

Os Estados Unidos e a China sdo os que oferecem produtos com precos
extremamente baixos, isso significa que vocé pode ganhar muito dinheiro com esse sistema

tendo lucros de 100, 300, 500 %, dependendo do produto.

Veja os valores que estdo sendo oferecidos no site, assim vocé terd uma ideia de

guanto vocé podera ganhar em cima: www.eshoptrade.com

Importante: vocé deverd conhecer o site e a empresa do fabricante ou fornecedor para
trabalhar nesse sistema, pois se algum deles ndo enviar o produto para o cliente ou enviar com
algum defeito, o responsavel pela venda € vocé que esté oferecendo o produto em sua propria

loja virtual.

95

Www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br — Sandro Schuller — 2015
E-TOP World - USA All rights reserved ©



http://www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br/
http://www.sanschuller.com/
http://www.eshoptrade.com/

GRUPO IMPORTER
APRENDA IMPORTAR E COMERCIALIZAR

NP

Mas nédo se preocupe com isso, vou passar algumas dicas de segurancga para que
vocé ndo tenha problemas e também como vocé pode encontrar os melhores sites / empresas

Dropshipping:

Divulgacao e Marketing

Vamos abordar agora a questdo
“Marketing”, no qual considero uma etapa muito
importante para 0s seus negécios alavancarem e se

manterem por cima. Todas as dicas que passei até

agora referente a: sites e portais para vocé realizar

Otimos negocios, onde encontrar diversas empresas e
fornecedores etc, todas essas dicas ndo vai adiantar em nada se vocé ndo tiver uma base de
clientes ou ndo saber como divulgar seus produtos, para isso é muito importante vocé saber
como fazer um bom Marketing dos seus produtos, da sua loja virtual e dos portais com 0s

quais voceé pretende trabalhar.

Vocé tem que aparecer, mostrar quem vocé ¢, o que faz, 0 que compra e 0 que

vende de uma maneira inteligente.
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Saiba que Marketing é Marketing, independente se é online, na televisédo, réadio,
jornais, revistas etc. O que realmente muda é a estratégia, no nosso caso vamos usar a Internet
como um dos canais de marketing, até porque o trabalho que sera exercido sera realizado

através da internet.

Dicas e truques: O tempo de exposi¢do da sua propaganda é curtissimo, portanto, use frases e
imagens de impacto. Pois quando o usuario acessar seu site ou portal onde vocé esta
divulgando seu produto, vocé tera alguns segundos iniciais para prender a atencdo o suficiente
do internauta e fazer com que ele continue lendo a sua propaganda. Se o internauta ficar o
tempo necessario, 0 seu texto deve estar caprichado, usando e abusando das taticas e trugques

gue vou passar na sequéncia.

Como vocé provavelmente ja percebeu o marketing é um fator de suma
importancia para o sucesso de qualquer empreendimento, mas vocé tem que estar ciente que o
marketing € puramente psicoldgico, por isso que o truque € vocé usar a tatica de quebrar a
barreira da racionalidade do consumidor, ou seja, vocé tem que mexer com a emogdo do seu

potencial cliente. Pare e pense: quantas vezes vocé ja comprou por puro impulso?

Depois de anos envolvido com Marketing online, eu afirmo, que a esséncia do
mesmo se resume aos 04 fatores que descrevo abaixo. Se vocé usar, € certeza que serd um
campedo em vendas, se ignorar os fatores, vocé tera resultados medianos.

Segue abaixo as 04 armas que considero poderosas do Marketing online:
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Seu proprio site

Vocé ja deve saber que ter uma

U Lo

-

pagina na internet € um canal de
OVIR 4000+ SATISSID CUSTOMIRS
WITH OUR THEMES.

vendas poderosissimo, mas veja
bem, existem diferengas entre 0s
sites, vocé pode ter uma loja

virtual e/ou um site onde vocé

estaria se apresentando, mostrando
guem vocé é, o que vocé faz, o que vende etc. Eu aconselho que vocé tenha os dois tipos, veja

0 meu site pessoal, acesse www.sanschuller.com, nele estou me apresentando como uma

pessoa comum, como um profissional e apresentando alguns dos meus produtos mas

comercializa-los em meu site.

Vocé possuindo um site como 0 meu, se um cliente encontrar um produto seu no
eBay, Mercado Livre ou qualquer outro portal e 0 mesmo souber que vocé possui um site
pessoal na internet, vocé como vendedor, terd uma credibilidade enorme que ira contribuir no

aumento das suas vendas.

Atencdo: ndo esqueca que ao adquirir o Curso Oficial vocé ganhard uma Loja Virtual
completa, caso vocé deseje em ter um site semelhante ao que eu possuo Sanschuller.com,

entre em contato CONosco através da nossa plataforma online
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http://www.cursos.aprendaimportarexportar.com.br/servicos/ e fale com nosso suporte

solicitando um orgamento de um site pessoal.

Com a sua Loja Virtual ativa na internet, vocé deve cuidar dos itens que faréo parte da Loja,

da sua propaganda em portais entre outros meios. Os itens sao:

> Providenciar as fotos dos produtos;

> Textos das propagandas;

> Descricéo detalhada dos produtos;

Atencdo: em relacdo aos textos e fotos dos produtos, em sua propria Loja pode conter um tipo
de foto e texto, em outros portais e sites podem conter outras fotos e textos diferenciados, mas

que represente 0 mesmo produto.

Clique Aqui!

Consultor em

Importacao « Exportacao
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' Mercado @
® Pagoe> pagseqguro
cash UMA EMPRESAUOL PO

NMoiF el EERED

Mddulos de pagamentos

Evite ser passado pra tras

Em qualquer negocio, geralmente se faz um investimento, seja ele pequeno ou de
grandes proporcdes, na maioria das vezes o investimento é feito por parte do proprietario ou
pelos socios da empresa. Se vocé estiver trabalhando na importacdo de produtos pra si, com
objetivo de comercializd-los no mercado nacional, ou oferecendo servigcos em consultoria de
negdcios em importacdo ou exportacdo, trabalhando com o sistema Dropshipping, saiba que
sempre havera algum investimento que vocé precisara fazer como a compra de um site, de

uma loja virtual, custos com conex&o de internet, computador, telefone etc.

Existe ainda o investimento de tempo, onde vocé estara trabalhando horas e horas,
com seriedade, responsabilidade, profissionalismo para que os seus negécios crescam. Mas
quando vocé perde o seu dinheiro para fabricantes ou fornecedores que sé&o considerados
fraudulentos, vocé se sente enganado, pisado e traido. E realmente uma situago

decepcionante e desanimadora.
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Se vocé é um novato nesse negdcio ou ndo, vocé tem que identifica-los antes que
VOCcé caia numa dessas, para isso, COmo mencionei anteriormente, a pesquisa minuciosa é o
melhor remédio.
Conheca abaixo algumas indicagBes para ajuda-lo a evitar a aproximagdo com empresas

fraudulentas:

Continuando...

Como comentei anteriormente que vocé deve evitar trabalhar com empresas que
utilizam somente o sistema para pagamento “Western Union”, agora vou explicar melhor o
motivo e como funciona esse método:

Western Union é uma empresa com mais de 150 anos de existéncia, hoje em dia
eles sdo lideres mundiais em servicos de transferéncias financeiras. Com o avango da internet,
o W.U. é muito utilizado no mundo para transferéncias de um pais ao outro, € muito

confiavel, barato e muito rapido.

Vocé deve estar se perguntando: mas o que ha de errado com o W.U.?

Com o W.U. nédo ha nada de errado, o problema esta com quem trabalha com esse
método, por isso eu aviso, NUNCA, mas NUNCA efetue uma transferéncia financeira pelo
sistema de W.U. sem vocé conhecer ou ter 6timas referencias da empresa ou da pessoa que ira
receber o dinheiro.

Vamos ver agora algumas FRAUDES tipicas usadas com esse mecanismo:
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Continuando...

Escrow

Vamos agora conhecer os servicos oferecidos pela empresa Escrow, da qual
considero muito seguro contra fraudes, pois eles oferecem a seguranca tanto para o vendedor
quanto para o comprador.

Veja como funciona o sistema:

A) — O comprador e vendedor concordam com o termo da transacdo geral do negécio,
como: mercadoria, preco de venda, nimero de dias para a inspecdo pelo comprador e
informacdes de transporte.

B) — O comprador paga & Escrow.com usando cheque, dinheiro, T/T ou cartéo de crédito.
C) - O vendedor envia a mercadoria quando o Escrow autoriza o envio, pois a Escrow
somente ird autorizar o envio quando tiver recebido o pagamento. O vendedor fornece o
cddigo de rastreamento do envio. Desta forma, o Escrow poderd verificar o recebimento da
mercadoria por parte do comprador.

D) — O comprador recebe a mercadoria, confere e pode aceitar ou recusar a mesma.

E) — Escrow efetua o pagamento ao vendedor usando cheque ou T/T, assim a transagédo
estard completa. Desta forma a Escrow é segura para 0 comprador e para o0 vendedor porque o

comprador ndo entrega o dinheiro ao vendedor sem ter recebido e verificado a mercadoria. A
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seguranca se estende ao vendedor também, pois se o comprador alegar que ndo recebeu a
mercadoria, 0 vendedor pode enviar para a Escrow um comprovante de que foi enviada e
recebida pelo comprador. A empresa Escrow € extremamente séria e deve ser utilizada por

VOCé, veja que o eBay recomenda a empresa para compras feitas no atacado.

Bom, como j& sabemos a empresa Escrow € muito seria e segura, mas sempre ha
golpistas querendo tirar alguma vantagem em cima de alguém, portanto vamos conhecer as

manhas que eles utilizam no Escrow.

Formas de pagamento seguro

Vamos agora conhecer as formas de pagamento que vocé pode utilizar e confiar.
Como vocé ja deve ter percebido, por envolver quantias de dinheiro razoaveis, 0 comércio
internacional apresenta armadilhas das mais diversas. Seguem abaixo os 05 métodos de
pagamento nos quais vocé podera confiar. Desconfie sempre de qualquer coisa diferente do

que esta relacionado abaixo:

Escrow
Cartéo de credito
PayPal
Carta de Crédito

COD (Cash on Delivery)

YV Vv VYV V¥V V VY

TIT
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Transmissdo de confianca e seriedade

Muitos sites de diretério e de servigcos financeiros que foram mencionados
possuem um sistema que mostra a todos que o comprador ou vendedor sdo de confianga

(Verified ou Trusty), significa que as informacdes foram verificadas e assim é de confianca.

Desta forma o comprador ou o vendedor transmitem uma imagem de honestidade
e idoneidade. Isso diferenciara vocé de outros compradores e lhe trard uma atengdo maior por

parte dos vendedores. Para tanto, utilize os seguintes servicos:

Seja verificado no PayPal

O processo de verificacdo € bastante simples. VVocé devera fornecer um niimero de
cartdo de crédito e o PayPal fara o débito de uma taxa pequena. Quando vocé receber a sua
fatura do cartdo, vocé vera essa taxa e um cddigo associado a mesma. Com essa informacéo
em maos, vocé ira inserir este nimero no site do PayPal.

Desta forma estara confirmado o seu endereco, identidade e nimero do cartdo e

VOCeé passara a ter o selo “Verified”.
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PARA FINALIZAR...

Primeiramente quero lhe agradecer por ter adquirido esse Curso, no qual me
dediquei horas e horas, dias e noites para construir um produto rico em informacdes com o
objetivo de ajuda-lo na sua Transformacéo Pessoal e Profissional.

Também apresentei algumas oportunidades para vocé fazer novos negocios em
Importacdo e Exportacdo e ainda mostrei como ser dono do seu proprio negdcio com a sua

futura Loja Virtual.

Esse E-Book / Curso foi desenvolvido com profissionalismo, amor, simplicidade e sabedoria,

pois:

AMO O QUE FACO, E O QUE FACO E PARA SERVIR A TODOS.

Importante: vocé precisa de ajuda sobre algum topico que foi abordado, algum
esclarecimento, faltou algum assunto que vocé esperava que fosse abordado? N&o se
preocupe, faca contato comigo através do Férum ou Grupo Importer que eu terei 0 maior

prazer em ajuda-lo.

Atencdo: Todas as informacgdes que foram apresentadas no E-Book estdo disponiveis em

nossa plataforma online como Podcasts (Arquivos de 4udio).
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FIM DAETAPA-B

Os topicos relacionados abaixo ndo foram disponibilizados nesse Curso

Béasico, 0s mesmos estardo disponiveis somente no Curso Oficial

“Como Importar e Exportar”

Para se tornar um profissional Importer é necessario que tenha conhecimento desses topicos

Macetes e informacdes de sites de » Como é o Brasil! - Aspectos Gerais;
LeilBes; » A Geografia brasileira;
Sua Credibilidade; » Populagdo, centros urbanos e nivel de
Macetes para composicao da sua vida;
propaganda; » Organizacéo politica e administrativa do
Gerenciando o alto volume de vendas Brasil;

>

dentro do eBay; Politica externa e organizagdes
Fraudes, disputas e problemas em sites internacionais;

de leil&o; Panorama da Economia brasileira;
As vantagens dos Portais; IntercAmbio comercial;
Oportunidade de negdcios com Portais; Importacéo;

Gerenciando seu Dropshipping; Paises e blocos econdmicos;

Sistema Dropshipping - Prés e Contras; América do Sul;

Otimizacéo de site; Panorama do mercado brasileiro;
Edicdo de imagens; Importacdes - Oportunidades

As vantagens dos Portais; identificaveis de negbcios por regido;
Exportando no Varejo; Aspectos de cada regido brasileira;
Exportando no Atacado. Segmentacdo do mercado e perfil dos
Importacdo com as aliquotas normais; consumidores;

YVVVYVYYVYY

Y VY

YVVY VVVVVVVVVVVVYVYVY VY VY VYV V

INCOTERMS; » Compras governamentais;

Mercosul; » Promocao comercial;

Associacao Latino-Americana de » Convite e Viagens de neg6cios;
Integracdao (ALADI); > Carta de Crédito;

Requisitos de embalagem e rotulagem » Litigios e arbitragem;

Financiamentos e Cambios » Representacdo do exportador/importador
Classificagdo das mercadorias; perante a aduana (Siscomex);

Atencdo: Facga agora a sua inscri¢do no Curso Oficial de “Como Importar e Exportar” e
aproveite a promocdo de 50% no valor do curso e também ganhe uma Loja Virtual
Completa para iniciar seu o0 Proprio Negocio. Para saber mais acesse:
WWW.cursos.aprendaimportarexportar.com.
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ATENCAO
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| COSMETICOS

COMSUCESSO N

CLIQUE NA IMAGEM ABAIXO PARA FAZER A SUA INSCRICAO

NO CURSO OFICIAL E GANHE A SUA LOJA VIRTUAL.
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